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Especial_En qué invertir

Q u ie n e s  
a d q u ie r e n  u n  
in m u e b le  e n  
D u b á i  n o  d e b e n  
p a g a r  im p u e s t o  
s o b r e  la  r e n t a  y 
a d e m á s  t ie n e n  
la  p o s ib i l i d a d  
d e  a c c e d e r  
a  u n a  v is a .

La demanda de productos inmobiliarios en destinos como 
La Florida y Dubái es cada vez mayor. Los interesados 
encuentran viviendas de 350.000 dólares en adelante, 
el acceso a la financiación es relativamente fácil y la 
rentabilidad mensual cubre el valor del inmueble.

T eresa Dishington se fue de C o ­
lombia hace m ás de 20 años 
con su familia. Invirtieron en 
finca raíz y comenzaron una 
nueva vida fuera del país. El 

destino la llevó a trabajar en el mercado inmo­
biliario y hoy asesora a cientos de compatrio­
tas que, como ella, vieron una oportunidad de 
inversión en el exterior.

Actualmente trabaja en AmeriTeam Realty 
y desde allí ha sido testigo del apetito que tie­
nen los inversionistas de América La­
tina  por bienes raíces en ciudades como 
Miami, Orlando y otros destinos de la 
Florida. Según M iami Realtors, una 
Asociación de Agentes Inmobiliarios de 
la ciudad, en mayo de este año el condado 
Miami-Dade registró 3.198 operaciones 
de inversionistas latinos, especialmente 
de Colombia, Venezuela y Argentina.

Teresa
Dishington

Experta en finca raíz

Según el portal, el p re ­
cio medio pagado por una vi­
vienda unifamiliar en el sur de 
la Florida se acerca a 575.000 
dólares, 15 por ciento más de 
lo que se pagaba hace un año, 
llevando a Miami-Dade a  fac­
tu ra r  m ás de 2.800 millones 
de dólares en mayo de este 
año por ese concepto.

Entorno
favorable
Dolores Colé, represen­
tante de Colonial First 
Mortgage, una  firma 
especializada en ges­
tionar créditos para  
compra de vivienda 
en Estados Unidos
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dice que, si bien las tasas de 
interés para  extranjeros sue­
len ser más altas por el nivel 
de riesgo, la facilidad de acce­
der al crédito motiva la inver­
sión en vivienda en ese país.

Actualmente los intereses 
están entre 8,5 y 9 por ciento 
efectivo anual. Es una tasa fija 
amortizada por 30 años. A esto 
se suman los precios de los se­
guros e impuestos que tienen 
variaciones en línea con las 
tarifas del mercado. Para ac­
ceder a los créditos, el inver­
sionista debe tener el 30 por 
ciento de la cuota inicial, igual 
que en Colombia, y presen­
ta r  la documentación necesa­
ria  para la financiación. Si se 
tra ta  de empresarios o profe­
sionales independientes, tie­
nen que presentar una carta 
firmada por el contador donde 
certifiquen que tienen un  ne­
gocio por más de dos años, los 
ingresos que recibieron por 
este concepto y un certificado 
bancario o tarjetas de crédito.

Adicionalmente, se debe 
certificar que tienen el di­
nero suficiente para cubrir el 
pago mensual del crédito du­
rante el prim er año. Otro des­
tino atractivo para  invertir en 
finca raíz es Dubái, la ciudad 
m ás grande de Emiratos Ára­
bes, que tiene 0 por ciento de 
impuesto sobre la renta, in ­
muebles a precios asequibles 
y ofrece una visa de inversio­
n ista  pa ra  quienes buscan 
hacer negocios en ese país. La 
ventaja es que todo se puede 
hacer por internet: la compra, 
el contrato y el cierre del ne­
gocio. P ara  legalizar la com­
pra se debe solicitar una cita 
con las em bajadas respecti­
vas para  hacer las gestiones 
de notariado, idi
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