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Aquisicdo de 100% das quotas e a conclusdo da operacdo estd condicionada
determinadas condi¢cdes negociais acordadas entre as partes.



DESENVOLVIMENTO DO ECOSSISTEMA

PILARES DE ATUACAO

DIGITALIZACAO INOVAGAO SUSTENTABILIDADE

TRANSFORMACAO DESENVOLVIMENTO
DIGITAL ECOSSISTEMA

ESG
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Repassa é o primeiro movimento inorgdnico na evolu¢cdo do nosso ecossistema de
moda e lifestyle, representfando mais um passo, de outras relevantes etapas que
ainda temos pela frente, e totalmente aderente aos nossos pilares de atuacdo.
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DESENVOLVIMENTO DO ECOSSISTEMA

OOt DEMODA ) e poposte e vlor o
E LIFESTYLE 9

LOJAS RENNER S.A. VAREJO DE MODA
Entregar a melhor

experiéncia em moda e
lifestyle para o

segmento médio/alto, CWIGADO

encanfando Nossos YO UCOM

clientes com produtos e
servicos de qualidade a ASHU/\
precos competitivos, por

meio de um ecossistema SOLUCGES FINANCEIRAS

inovador e sustentdavel.
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DESENVOLVIMENTO DO ECOSSISTEMA

Potencializar a plataforma atual e ser o

ECOSSISTEMA DE MODA ecossistema especializado em moda
E LIFESTYLE e lifestyle lider e referéncia na América Latina
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DESENVOLVIMENTO DO ECOSSISTEMA

Mais um passo rumo & consolidacdo do ecossistema Lojas Renner S.A,
O primeiro movimento inorgdanico

Mais
encantamento
A@‘@\ Mais experiéncia

@ Mais valor
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AQUISICAO REPASSA

VISAO GERAL REPASSA

. E uma combinacdo clara dos pilares:

- Plataforma online de revenda de moda de

- Startup nativa digital com ESG no centro
- Foco no publico feminino, B e C+

- Parceria estabelecida em 2020 com Renner

Digital + Inovag¢do + ESG

alta recorréncia vs peers
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Mercado de revenda de moda tem alto potencial
de crescimento...

Mercado mundial de
revenda cresce

25X mais

rapido que o

<
2 mercado de
s moda
M PECAS PN $2 coy
> Mercado brasileiro de
O e
7 revenda de moda deve
o
©)
: crescer 4,4X
de 2019 a 2025 (~R$ 31 bi)
y: . S * Fonte: GlobalData April 2020 and January 2019 Consumer Surveys, BTG Pactual




AQUISICAO REPASSA

.€ uma das grandes tendéncias do varejo de moda..

Percentual de consumidores de
revenda de moda por geracao

Customer Centric: GenZ e Millenials
sdo os maiores consumidores de
revenda de moda, abrindo mais GenZ (28)
fronteiras de prospec¢do de clientes 2016
para a Renner

Millennials (25-37)
2016

 40% dos GenZ e 30% dos Millenials ja

Boomers (>65)

sAo consumidores do mercado de 2016
revenda
. GenX (38-55
« Em 2020, 43% dos consumidores enX (38-55) 016
disseram comprar de marcas mais
sustentaveis versus 18% em 2019 0%

Fonte: GlobalData April 2020 and January 2019 Consumer Surveys e https://www.thredup.com/resale, dados sobre mercado Estados Unidos
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https://www.thredup.com/resale

..e esta alfamente alinhado com a nossa estratégia

* Agrega e complementa o desenvolvimento do
ecossistema de moda & lifestyle da Lojas Renner

* Novo servi¢o entrega valor aos nossos clienfes,
complementando sua jornada, cria nova avenida
de receita, maior recorréncia e LTV

» Clientes Renner deram nota meédia 9,8 quanto a@
favorabilidade & proposta Repassa (*)

REPASSA COM BR

« ~40% das clientes indicaram alta probabilidade de CH @RENNER
usar o servico (*)

AQUISICAO REPASSA

Seremos “one-stop-shop” em moda e
lifestyle: da compra ao repasse

(*) Pesquisa realizada em fevereiro de 2021 com clientes Renner sobre servico Repassa.




AQUISICAO REPASSA

Plataforma gerenciada de revenda com foco exclusivo em moda

PUBLICO ALVO / SORTIMENTO

PEER TO PEER:
Plataforma de
venda direta de
produtos entre
usudarios

A

SORTIMENTO
MASSIFICADO
A
® o
o "ClISSE
o

FOCO EM ARTIGOS DE
LUXO

MODELO DE OPERACAO E REVENDA

GERENCIADO:
Plataforma digital
com curadoria
de sortimento e
controle sobre
toda a jornada
do consumidor e
do produto

v
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Modelo gerenciado garante maior contfrole sobre toda a

jornada do consumidor, com maior fake rate

O vendedor pede a sua
SACOLA DO BEM, enche com todas as
pecas que amou, mas Nndo usa mais e

envia para o Repassa

N

O REPASSA CUIDA DE TUDO
controle de qualidade, fotografia, cadastro,
armazenamento, venda, embalagem, envio...

4

O vendedor recebe um
% DO PRECO DA VENDA que pode ser
usado em compras no site com
desconto, fransferido para a conta
bancdria ou doado para uma das
ONGs parcerias.

4

quem compra ECONOMIZA
do preco original e recebe uma PECA
COMO NOVA

AQUISICAO REPASSA

@ Curadoria

‘ Exclusividade de sorfimento

§  Experiéncia do consumidor (UX)

ofT

@ Conveniéncia
@ Maior fake rafe
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AQUISICAO REPASSA

Time calfamente qualificado, empreendedor ¢ alinhado
aos nossos valores e foco no cliente

* Fundador/CEO: Tadeu Almeida
Publicitdrio | Designer | 12 anos
de empreendedorismo

e COO: Danilo Martinho
(B2W, Kanui, Tricae)

 CTO: Jorge Guimardes Junior
(C&A, Amaro e Netshoes)

« ~300 colaboradores

12



AQUISICAO REPASSA

.|
Grande potencial de sinergias a serem
exploradas enfre os negocios

« Utilizacdo da base de clienfes
Renner para captacdo e reducdo
de CAC

« Potencializacdo de frafego no site

(.OMPRA D(‘) EM
MIDNNU'O A (M ..nus

| DOA PARA CARIDADE
L AJUDA ONGS E CAUSAS
(COMPARTILHA ROUPAS
ABRE ESPACO NOS ARMARIOS

IZA AGUA £ CUTROS 3ECLE305

RECICLA MAréameA
INSPIRA CONSCIENClA
ESTE ESTILOS INCRIVEIS
TICA E CONVENIENTE

« Aproveitamento dos canais fisicos:
pofencial ponto de coletq,
enfregq, retirada e
froca/devolucdo

ECONOMIZA TE
Ecm B 2P0

« Ofimizacdo de solucdes para
clientes: servicos financeiros,
logistica, conteudo..

Renner ja é a principal marca
vendida na plataforma
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Aderéncia a nossa Estratégia ESG e
forfalecimento do posicionamento No tema

Propdsito REPASSA

produtos e impacta menos

<

3 .

E Estamos aqui para

(a4

o mudar o mundo A moda circular gera
<

g , : ;

= através das roupas maior longevidade aos
>

o

<

que NnAo sAo0 mais
O meio ambiente

usadas
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Aderéncia a nossa Estratégia ESG e
fortfalecimento do posicionamento Nno fema

COMPROMISSOS PUBLICOS 2021

AQUISICAO REPASSA

N Produtos e
Fornecedores servigos

responsaveis sustentaveis

80% de produtos
menos impactantes,

sendo 100% de algoddo

100% da cadeic
nacional e infernacional de
revenda com certificacdo

; certificado socioambiental
i MODA \
-_ RESPONSAVEL
"; Engajar ::
colaboradores,co
% Gestd@o munidades e
%, ecoeficente Clientes

75% do consumo de energia
corporativo serd de fontes
de energia renovdveis de

baixo impacto

20% de reducdo
das emissdes absolutas de
CO, frente ao inventdrio de
2017
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E hd mais por vir: nosso ecossistema tem um potencial muifo grande sob exploracdo e

confinuaremos aliando invesfimentos orgdanicos e inorganicos para acelerar esta
consftrucdo

Ecossistema lider Ampliacdo
no varejo de . dedmerC9d<>|
moda e lifestyle enaerecave

Potencial aumento
relevante da base
de clientes

Criacdo de
plataforma Unica de
marcas, parceiros e
sellers

Fortalecimento
da cultura de
encantamento

Ser referéncia em atrac¢ao
e retencdo de talentos de
modaq, varejo, tecnologiq, ‘
dados, fulfillment e

. - Aumento do
inovag¢do

life time value ”



..para encantar cada vez mais 0s NOssos clienfesl!

pessoas + produfos e servicos
== * inovacdo + digitalizacdo
+ sustentabiidade.



